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Vantaggi

La professione del farmacista, sempre piu collegata alle attivita
manageriali, determina la necessita di strumenti che mettano a
disposizione del farmacista/imprenditore le leve per una
corretta gestione della farmacia.

11 farmacista non ¢ solamente un professionista, uomo di
scienza, ma anche il titolare di un’azienda, in un mercato
dinamico e competitivo, € in tal senso che necessita di una
mantenere una visione piti ampia della propria attivita.

e-st@t rappresenta lo strumento fondamentale per il controllo
di gestione dell'impresa farmacia in quanto:

e consente un’analisi dei dati in un’ottica di gestione e di
controllo

o facilita le attivita di gestione della farmacia

o fornisce gli elementi per effettuare interventi preventivi e
correttivi delle attivita del farmacista

e favorisce una riduzione dei costi di gestione e un conse-
guente incremento in termini di redditivita aziendale
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Funzionalita

e-st@t mette a disposizione del farmacista i dati (su vendite e
acquisti) organizzati in modo tale da fornirne una immediata
interpretazione, finalizzata a migliorie nella politica di gestione
della farmacia perché ha fatto propri i 5 elementi che determi-
nano il successo delle politiche di vendita.

e-st@t consente di effettuare

1) Liberta di navigazione e di correlazione dei propri dati

1 gestionali tradizionali non permettono di uscire da percorsi di
indagine statistica rigidi e predefiniti

2) Confronto dei propri dati con quelli di farmacie simili

E’ essenziale poter confrontare i propri dati di vendita con
quelli delle farmacie ritenute simili secondo parametri geogra-
fici, economici, urbanistici, logistici, strutturali.

3) Vendite in abbinata

E' possibile analizzare i singoli eventi di vendita nella loro
composizione, permettendo I'analisi delle correlazioni tra i
prodotti venduti in abbinamento con altri oppure in funzione
della modifica della loro esposizione.

4) Monitoraggio dei dati di vendita per singolo operatore
e-st@t permette I'analisi dei comportamenti dei collaboratori
di farmacia, individuandone le zone di efficienza e quelle di
debolezza, consentendo cosi interventi di incentivazione e di
formazione.

5) Politiche di prezzo

e-st@t memorizza ed analizza il prezzo con cui ¢ stata
effettuata la vendita di ogni prodotto, sia nella propria farma-
cia che nel confronto con farmacie simili.

e-st@t rappresenta un prezioso strumento
di supporto alle decisioni del farmacista.
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